СӨОЖ 2: Инвесторлар үшін презентация дайындау
Міндеті:
Жобаға қаржы тарту мақсатында әлеуетті инвесторлар үшін қысқа, бірақ мазмұны терең Pitch Deck (презентация) дайындау (5–7 слайд көлемінде).
Мақсаты:
Жобаның негізгі идеясы мен құндылығын, нарықтық әлеуетін және қаржылық тартымдылығын инвесторларға нақты және сенімді түрде жеткізу дағдыларын қалыптастыру.

Теориялық түсініктеме
Pitch Deck – бұл стартаптың немесе жобаның қысқаша презентациясы, оның мақсаты – инвестордың қызығушылығын оятып, жобаны тереңірек талқылауға итермелеу. Бұл толыққанды бизнес-жоспар емес, бірақ жоба туралы ең маңызды ақпаратты жинақтайтын құрал.
Инвесторлар презентация кезінде келесі үш сұраққа жауап іздейді:
1. Бұл табыс әкеледі ме? (Is it profitable?)
– Нарық көлемі мен бизнес-модельдің өміршеңдігін көрсету.
2. Бұл жүзеге аса ма? (Is it feasible?)
– Команданың кәсібилігі мен технологияның дайындық деңгейін дәлелдеу.
3. Бұл масштабтала ала ма? (Is it scalable?)
– Жобаның жергілікті нарықтан халықаралық деңгейге өсу мүмкіндігін көрсету.
Презентацияның мақсаты – осы сұрақтарға нақты әрі қысқа жауап беру.

Күтілетін нәтиже:
· Дайын Pitch Deck:
PDF форматындағы, 5–7 слайдтан тұратын, логикалық және визуалды тұрғыда тартымды презентация.
· Ауызша таныстырылым:
Презентацияны 3–5 минут ішінде сенімді және қысқа түрде таныстыруға дайындық.

Презентация құрылымы (5–7 слайд)
1. Титулдық слайд және жобаның негізгі идеясы


Мақсаты: Алғашқы секундтарда инвестордың назарын аудару.
Мазмұны:
· Жобаның атауы мен логотипі
· Бір сөйлеммен жоба идеясы (формула):
«Біз [мақсатты аудитория] үшін [негізгі мәселені] [бірегей шешім арқылы] шешеміз.»
· Мысалы: «Біз шағын бизнес иелеріне қаржылық есепті автоматтандыруды жасанды интеллект арқылы жеңілдетеміз.»

2. Мәселе (Problem)
Мақсаты: Сіздің шешіп отырған проблемаңыздың өзектілігін дәлелдеу.
Мазмұны:
· Нарықтағы негізгі мәселенің сипаттамасы
· Статистикалық деректер мен нақты мысалдар
· Проблеманың экономикалық немесе әлеуметтік әсері
· Эмоционалды байланыс (мысалы, нақты қолданушы тарихы)

3. Шешім және бірегей құнды ұсыныс (Solution & Value Proposition)
Мақсаты: Өнімнің нақты қандай мәселені және қалай шешетінін көрсету.
Мазмұны:
· Өнімнің қысқаша сипаттамасы
· 3–4 негізгі артықшылық
· Визуалды элементтер (прототип, интерфейс скриншоты немесе қысқа демо-видео)
· Бірегейлік факторы: Сіздің өніміңізді бәсекелестерден ерекшелендіретін қасиет

4. Нарық көлемі мен мүмкіндіктер (Market Size & Opportunities)
Мақсаты: Инвесторға жобаңыздың қаржылық әлеуетін көрсету.
Мазмұны:
· Нарықтың көлемі мен құрылымы (TAM, SAM, SOM):
· TAM (Total Available Market): Барлық әлеуетті нарық көлемі
· SAM (Serviceable Available Market): Сіздің өніміңіз қамти алатын сегмент
· SOM (Serviceable Obtainable Market): Алғашқы 2–3 жылда жетуге болатын үлес
· Нарықтың даму тенденциялары мен өсу қарқыны
· Болашақ мүмкіндіктер мен сұраныс динамикасы

5. Бизнес-модель (Business Model)
Мақсаты: Жобаның табыс табу жолын түсіндіру.
Мазмұны:
· Монетизация түрі:
· Жазылым (Subscription)
· Бір реттік төлем (One-time Purchase)
· Freemium моделі
· Транзакциялық комиссиялар
· Жарнама
· Баға саясаты және тарифтік жоспарлар
· Негізгі серіктестіктер мен сатылым арналары

6. Команда (Team)
Мақсаты: Инвесторды жоба артында сенімді және тәжірибелі команда тұрғанына сендіру.
Мазмұны:
· Негізгі мүшелер (2–4 адам): аты-жөні, фотосуреті
· Әр мүшенің рөлі мен тәжірибесі
· Команданың бірлескен мақсатқа жетудегі күшті жақтары

7. Инвестициялық сұраныс және келесі қадамдар (Ask & Next Steps)
Мақсаты: Инвестордан не қажет екенін және келесі әрекеттер жоспарын нақты көрсету.
Мазмұны:
· Инвестиция көлемі (мысалы, «Бізге MVP-ны толықтыру және нарыққа шығу үшін 100,000$ қажет»)
· Қаржының бөлінуі (мысалы: 40% – әзірлеу, 35% – маркетинг, 25% – команда)
· Қазіргі жетістіктер мен болашақ мақсаттар
· Байланыс ақпараты







Дизайн және таныстырылым бойынша кеңестер
· Бір слайд – бір идея: Артық мәтіннен аулақ болыңыз, қысқа және нұсқа.
· Визуализация: Диаграмма, иконка, сурет, инфографика қолданыңыз.
· Түс және стиль: 2–3 үйлесімді түспен шектеліңіз, таза фон пайдаланыңыз.
· Дайындық: Әр слайд бойынша қосымша сұрақтарға нақты жауап бере алуыңыз қажет.

